FICHA DE INFORMACIÓN APLICABLE A UNIDADES PRODUCTIVAS PARA EL DESARROLLO DE UN PLAN MARCO DE DESARROLLO TERRITORIAL (PMDT)

La presente Ficha se ha preparado para apoyar el trabajo de campo que realicen las entidades que elaborarán los diagnósticos para el desarrollo de Planes Marco de Desarrollo Territorial (PMDT). Cabe señalar que se presenta como una referencia y por lo tanto puede ser modificada para recoger las especificidades de cada cado, 

Como ha sido señalado en la metodología, en la etapa 1 al inicio del PMDT, corresponde realizar el diagnóstico de la situación vigente del subterritorio, para lo cual se debe considerar el desarrollo de los siguientes temas centrales:
1. Identificación y evaluación de los ejes productivos de un subterritorio y las oportunidades de negocios asociadas.

2. Diagnóstico del capital social e institucional

Para realizar la Identificación y evaluación de los ejes productivos de un subterritorio y las oportunidades de negocios asociadas, se debe conocer al menos la siguiente información:
a) Caracterización de los procesos productivos actuales

b) Tecnología de los procesos.

c) Caracterización de los insumos, productos intermedios y finales asociados al proceso. 

d) Principales proveedores del subterritorio y fuera de éste.

e) Capacidad de producción

f) Estructura de costos

g) Procesos de comercialización

h) Mercados de destino

i) Precios de venta y rentabilidad del negocio

j) Actividades de fomento recibidas (subsidios públicos y privados).

En tanto, el Diagnóstico del capital social e institucional se realiza mediante el levantamiento de información que permita establecer claramente si existen condiciones o acuerdos grupales, con algún grado de formalización, en relación a temas de desarrollo productivo. A efectos del desarrollo de un PMDT no basta con disponer, por ejemplo, de una Junta de Vecinos, un club social o deportivo, si no que interesa identificar si el tejido social de la comunidad ha alcanzado un nivel de desarrollo en el ámbito productivo. Al respecto se consideran los siguientes aspectos:
a) Nivel de asociatividad

· Organizaciones de base que sirvan de apoyo a organizaciones productivas.

· Organizaciones de voluntarios y de servicio social que sirvan de apoyo a organizaciones productivas.

· Organizaciones vecinales que sirvan de apoyo a actividades productivas.

· Asociaciones para la comercialización.

· Asociaciones para la producción.
· Comités donde se intercambian buenas prácticas productivas.
b) Grado de formalización de las organizaciones:

· Protocolizado oficialmente.

· Presidencia elegida entre pares.

· Organigrama que identifica roles y funciones.

· Acciones ejecutadas en forma exitosa.
c) Existencia de redes internas y externas de actores locales:

· Experiencias de negociación con agentes contrapartes (públicos o privados).

· Existencia de redes internas entre productores que optimizan los negocios específicos.

· Existencia de redes externas entre los productores del subterritorio y otros subterritorios en la región u otra región que son funcionales al sostenimiento y proyección de los negocios locales.

De acuerdo a lo anterior, esta ficha consta de cuatro secciones:
Sección A: 
Antecedentes del Territorio

Sección B: 
Antecedentes del Productor
Sección C:
Antecedentes para el diagnóstico de la situación actual del subterritorio: 
· Antecedentes de la unidad productiva
· Características del Predio
· Características del Productor

· Uso de tecnologías de la información

· Accesibilidad a centros urbanos

· Detalle de los productos actualmente producidos, según tipología

· Gestión de la Unidad productiva

Sección D:
Capital social e institucional 

· Desarrollo del capital social

· Desarrollo del capital institucional

FICHA DE INFORMACIÓN APLICABLE A UNIDADES PRODUCTIVAS PARA EL DESARROLLO DE UN PLAN MARCO DE DESARROLLO TERRITORIAL (PMDT)

Ficha N° _____

A) ANTECEDENTES DEL TERRITORIO
	1. Ubicación
	

	a. Región
	

	b. Provincia
	

	c. Comuna
	

	d. Territorio
	

	e. Sub-territorio
	

	f. Sector o Localidad
	


B) ANTECEDENTES DEL PRODUCTOR
	2. Nombres
	

	3. Apellidos
	


	4. Cédula identidad
	
	
	
	
	
	
	
	
	-
	


	5. Fecha de Nacimiento
	6. Género

	Día
	Mes
	Año
	M
	F

	
	
	
	
	


	7. ¿Pertenece usted a alguno de los siguientes pueblos originarios?

	Aymara
	
	Atacameño
	
	Rapa Nui
	
	Kaweshkar
	
	Colla
	

	Quechua
	
	Diaguita
	
	Mapuche
	
	Yagán
	
	Otro
	


	8. ¿Es usted jefe(a) de hogar?
	
	9. N° de hijos(as):

	Sí
	
	No
	
	
	


	10. Nivel de escolaridad

	Ninguna
	Básica incompleta
	Básica completa
	EMCH incompleta
	EMCH completa
	EMTP incompleta
	EMTP completa
	Superior

	
	
	
	
	
	
	
	


	11. Oficio o Profesión
	

	12. Estatus (marque “X”)
	¿Dueño?
	
	¿Arrienda?
	
	¿Otro?
	

	13. Años en la actividad
	


	14. Teléfono fijo
	Cód.
	
	
	Nº
	
	
	
	
	
	
	

	15. Teléfono celular
	
	
	
	
	
	
	
	


	16. Email
	
	@
	


C) ANTECEDENTES PARA EL DIAGNÓSTICO DE LA SITUACIÓN ACTUAL DEL SUBTERRITORIO: ANTECEDENTES DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
Características de la Unidad Productiva: Predio, caleta o mina
17. Indique la(s) Unidades Productiva(s) inscrita(s) que posee el Productor:

	
	Un. Prod.1
	Un. Prod.2
	Un. Prod.3
	Un. Prod.4

	Nombre de la Un. Prod.
	
	
	
	

	Nº de Rol
	
	
	
	

	Localidad / Sector
	
	
	
	

	Comuna
	
	
	
	

	Tipo de tenencia

	
	
	
	

	Unidad Superficie Total

	
	
	
	

	Nº Superficie Total

	
	
	
	

	Superficie de riego (ha)

	
	
	
	

	Superficie secano (ha)
	
	
	
	

	Nº HRB

	
	
	
	

	Superficie de uso agropecuario (ha) 
	
	
	
	

	Superficie de uso forestal (ha)
	
	
	
	

	Superficie de uso pesquero (m2)

	
	
	
	

	Superficie de uso minero

	
	
	
	

	Dispone de electricidad
	Sí
	
	Sí
	
	Sí
	
	Sí
	

	
	No
	
	No
	
	No
	
	No
	

	Tipo de electricidad
	Monofásica
	
	Monofásica
	
	Monofásica
	
	Monofásica
	

	
	Trifásica
	
	Trifásica
	
	Trifásica
	
	Trifásica
	


18. Coordenadas SIG:

	
	Un. Prod.1
	Un. Prod.2
	Un. Prod.3
	Un. Prod.4

	Datum
	
	
	
	

	Huso
	
	
	
	

	Coordenada Este
	
	
	
	

	Coordenada Norte
	
	
	
	


19. Disponibilidad de Agua para Riego: (marque con “X” lo que corresponda)
	
	Predio 1
	Predio 2
	Predio 3
	Predio 4

	Fuente
	Superficial
	
	
	
	

	
	Puntera
	
	
	
	

	
	Pozo
	
	
	
	

	
	Otra: 
	
	
	
	

	Calidad
	Contaminada
	
	
	
	

	
	No contaminada
	
	
	
	

	
	Sin información
	
	
	
	

	Disponibilidad
	Permanente
	
	
	
	

	
	Estacional
	
	
	
	

	¿La disponibilidad de agua de riego es suficiente para la demanda de sus cultivos o faenas?
	Sí
	
	
	
	

	
	No
	
	
	
	

	Inscripción fuente de agua
	Título inscrito en Conservador de Bienes Raíces
	
	
	
	

	
	Inscrito en catastro público de la DGA
	
	
	
	

	
	En trámite de regularización
	
	
	
	

	
	Arrendada
	
	
	
	

	
	Uso de hecho
	
	
	
	

	
	Otro: 
	
	
	
	

	Caudal inscrito
	Unidad (lt/seg; m3/seg)
	
	
	
	

	
	Caudal
	
	
	
	

	Superficie regada (ha) 
	
	
	
	

	Sistema de riego
	Tendido
	
	
	
	

	
	Surco
	
	
	
	

	
	Goteo
	
	
	
	

	
	Aspersión
	
	
	
	

	
	Otro:
	
	
	
	

	Extracción
	Gravitacional
	
	
	
	

	
	Bomba eléctrica
	
	
	
	

	
	Bomba combustible
	
	
	
	

	
	Otro:
	
	
	
	

	Presencia tranque acumulador
	Sí
	
	
	
	

	
	No
	
	
	
	

	Capacidad de acumulación tranque (m3) 
	
	
	
	


20. Disponibilidad de Agua para Bebida
	Agua Potable Rural
	Sí
	

	
	No
	


21. Si no es agua potable, indique:
	Fuente
	Superficial
	

	
	Puntera
	

	
	Pozo
	

	
	Otra: 
	

	Calidad
	Contaminada
	

	
	No contaminada
	

	
	Sin información
	

	Disponibilidad
	Permanente
	

	
	Estacional
	

	Fuente inscrita legalmente
	Sí
	

	
	No
	

	Caudal inscrito
	Unidad (lt/seg; m3/seg)
	

	
	Caudal
	

	Extracción
	Gravitacional
	

	
	Bomba eléctrica
	

	
	Bomba combustible
	

	
	Otro:
	


22. Suelos
	
	Predio 1
	Predio 2
	Predio 3
	Predio 4

	Clase (indicar en cada caso): I, II, III, IV, V, VI, VII, VIII (clasificación INDAP)
	
	
	
	

	Degradados (Responder SÍ, NO)
	
	
	
	

	Erosionados: (Responder SÍ, NO)
	
	
	
	

	Deforestados: (Responder SÍ, NO)
	
	
	
	

	¿Incorpora abonos orgánicos o compost al suelo? (Responder SÍ, NO)
	
	
	
	


23. Vegetación
	¿Hay presencia especies nativas en el predio?
	Sí
	

	
	No
	

	¿Se nota cuidado de la vegetación natural del lugar?
	Sí
	

	
	No
	

	Rotaciones de cultivo
	Sí
	

	
	No
	


24. Disposición de residuos sólidos (incluye residuos domiciliarios o productivos)
	¿Se recolectan en un lugar específico del predio?
	Sí
	

	
	No
	

	¿Se entregan a terceros?
	Sí
	

	
	No
	

	¿Se reutilizan como abono?
	Sí
	

	
	No
	

	¿Hay presencia de basura en el predio?
	Sí
	

	
	No
	


25. Activos e Inventario General (marque lo que corresponda)

	
	
	
	
	Estado

	
	Cantidad
	Antigüedad (años)
	Valor estimado ($)
	Bueno
	Regular
	Malo

	Casa
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Galpones
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Bodega
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Sala ordeña
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Maquinarias e implementos
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Vehículo trabajo
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Vehículo personal
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Otros
	 
	 
	 
	 
	 
	 


26. Dotación animal propia
	Tipo de ganado
	N° de unidades

	Aves
	

	Borregas
	

	Bueyes
	

	Caballos
	

	Cabras
	

	Cabrillas
	

	Cabritos(as)
	

	Camélidos
	

	Carnerillos
	

	Carneros
	

	Cerdas
	

	Chanchillas
	

	Chivatos
	

	Conejos
	

	Corderos
	

	Lechones
	

	Novillos 
	

	Ovejas
	

	Potrillos/Potrancas
	

	Potros/Yeguas
	

	Terneros (as)
	

	Toros
	

	Vacas
	

	Vaquillas
	

	Verracos
	

	Otros: 
	

	TOTAL
	


27. ¿Cuál ha sido el monto (en pesos) de la(s) inversión(es) que usted ha realizado en su unidad productiva en los dos últimos años?

	Tipo de inversión
	Monto 2009 ($)
	Monto 2010 ($)

	Terreno (plantaciones)
	
	

	Infraestructura: construcciones 
	
	

	Infraestructura: regadío
	
	

	Vehículos
	
	

	Maquinaria y herramientas
	
	

	Animales / vegetales
	
	

	Otros
	
	


Características del Productor

	28. Nos interesa definir qué tipo de productor es usted. Para ello díganos ¿cuál es el destino principal de su producción? (marque con “X” lo que corresponda)

	a. Para autoconsumo
	

	b. Para comercializar sus productos, pero no tiene  iniciación de actividades SII
	

	c. Para comercializar sus productos, y tiene iniciación de actividades SII
	


	29. Si respondió “c” en la pregunta anterior, indique si la iniciación de actividades fue como:

	a. Persona natural
	
	b. Año de inicio de actividades
	


	c. Empresa
	
	d. Año de inicio de actividades
	

	
	
	e. RUT Empresa
	
	
	
	
	
	
	
	
	-
	

	
	
	f. Razón social
	

	
	
	g. Dirección
	

	
	
	h. Teléfono
	Cód.
	
	
	Nº
	
	
	
	
	
	
	


	30. ¿Cuál es el número total de trabajadores que habitualmente laboran en la Unidad Productiva en la actualidad, incluyéndolo a usted?
	


31. Indique cuáles han sido sus ventas totales anuales en los dos años anteriores al presente año, en pesos:
	2009
	2010

	$
	$


Uso de Tecnologías de la Información
	32. ¿Tiene acceso a computador?
	Sí
	

	33. 
	No
	

	34. ¿Utiliza el computador en su actividad productiva?
	Sí
	

	35. 
	No
	

	36. ¿Tiene acceso a Internet? (propio, ciber, escuela, biblioredes, etc.)
	Sí
	

	37. 
	No
	

	38. ¿Utiliza Internet en su actividad productiva?
	Sí
	

	39. 
	No
	

	40. ¿Envía/recibe mensajes a través del celular?
	Sí
	

	
	No
	


Accesibilidad a centros urbanos
	41. Estado de caminos:
	
	42. Frecuencia movilización (a capital comunal): 

	De tierra mal estado
	
	
	Todos los días
	

	De tierra buen estado
	
	
	Algunos días a la semana
	

	Transitable con lluvia
	
	
	Un día a la semana
	

	No transitable con lluvia
	
	
	Otra: ​​​
	

	Huella
	
	
	
	

	Pavimento
	
	
	
	

	
	
	
	

	43. Medio de movilización
	
	44. ¿Cuánto demora en desplazarse desde su predio hasta el centro urbano más próximo? 

	Bus rural
	
	
	Menos de 1 hora
	

	Bus urbano
	
	
	Entre: 1-3 hrs.
	

	Taxi colectivo
	
	
	4-8 hrs.  
	

	Colectivo
	
	
	8-12 hrs.
	

	Automóvil propio
	
	
	12- 24 hrs.
	

	Caballo 
	
	
	Más de 24 hrs.
	

	Vehículo tracción animal
	
	
	
	

	Lancha
	
	
	
	

	A pie
	
	
	
	

	Otro: ____________________
	
	
	
	


45. ¿Según usted, cuáles son las principales limitantes que enfrenta para el desarrollo de su actividad productiva? (Marque con “x” las que correspondan, y luego marque aquella que considera ser la mayor limitante)
	Recurso
	Limitante
	Mayor limitante

	Recursos humanos:
	
	

	a. No posee conocimiento especializado
	
	

	b. No tiene acceso a conocimiento especializado
	
	

	Tecnología:
	
	

	c. Maquinaria obsoleta o no disponible
	
	

	d. Equipamiento obsoleto o no disponible
	
	

	e. Proceso productivo ineficiente
	
	

	Capital:
	
	

	f. Falta capital para inversión
	
	

	g. Falta capital de trabajo
	
	

	h. No tiene acceso a crédito
	
	

	i. Tiene acceso a crédito de alto costo
	
	

	Legales:
	
	

	j. No dispone de permisos (sanitarios, ambientales, otros)
	
	

	k. No dispone de patentes (comercial, municipal, otras)
	
	


Detalle de los productos actualmente desarrollados. Considere las siguientes tipologías:
· Cultivos anuales, tradicionales, industriales y hierbas aromáticas
· Frutales y vides
· Hortalizas
· Flores y ornamentales
· Productos Apícolas 
· Turismo Rural
· Ganadería y Avícola
· Forrajeras o Praderas Artificiales
· Productos Forestales No Madereros
· Plantaciones Forestales
· Artesanía
46. Cultivos anuales, tradicionales, industriales y hierbas aromáticas.
 Indique los rubros principales en esta categoría de productos. Comenzar con el rubro/especie considerado como principal en la explotación y continuar con los demás rubros en orden decreciente de importancia. Utilice la siguiente ficha cuantas veces sea necesario, acorde el número de rubros:
	Rubro 1 (Principal)
	

	Variedad/Cultivar 
	

	Origen semilla
	Propia
	

	
	Comprada
	

	Semilla
	Certificada
	

	
	Corriente
	

	Número de plantas por m2
	

	Si no es certificada, años de resiembra
	

	Hace análisis de suelo
	Sí
	

	
	No
	

	Fertiliza según recomendación técnica
	Sí
	

	
	No
	

	Criterio para determinar momento y volumen de riego
	Tensiómetro
	

	
	Bandeja evapotranspiración
	

	
	Barreno
	

	
	Pala
	

	
	Experiencia
	

	
	Disponibilidad de agua
	

	Estado sanitario general del cultivo
	Muy bueno
	

	
	Bueno
	

	
	Regular
	

	
	Malo
	

	Control de malezas
	Químico
	

	
	Mecánico
	

	
	Sin control
	

	Superficie (ha)


	Secano
	

	
	Riego
	

	
	Total Superficie 
	

	Producción Temporada 2009-2010
	Unidad

	

	
	Cantidad producida
	

	
	Cantidad vendida 
	

	
	Cantidad consumida 
	

	
	Pérdida 
	

	Precio de venta por unidad ($)

	

	Ingresos Temporada 2009-2010 ($)
	

	Costos Temporada 2009-2010 ($)
	Insumos

	

	
	Mano de obra

	

	
	Maquinaria y servicios

	

	
	Otros
	

	
	Total Costos
	

	Margen Bruto Temporada 2009-2010 ($)

( = Ingresos Temporada-Total Costos)
	

	Condiciones de pago
	Al contado
	

	
	A fecha
	

	% Venta mercado destino
	Local 
	

	
	Regional 
	

	
	Nacional
	

	
	Exportación 
	

	% Venta canales de comercialización
	Venta a molino 
	

	
	Intermediario 
	

	
	Corredor 
	

	
	Otro:  
	

	Calidad
	% Humedad 
	

	
	% Impurezas 
	

	
	% Granos defectuosos 
	

	
	% Gluten húmedo 
	

	
	% Rendimiento industrial 
	

	Es cultivo orgánico
	Sí
	

	
	No
	

	Meses de venta en el año
	E
	F
	M
	A
	M
	J
	J
	A
	S
	O
	N
	D

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


47. Frutales y vides.
 Indique los rubros principales en esta categoría de productos. Comenzar con el rubro/especie considerado como principal en la explotación y continuar con los demás rubros en orden decreciente de importancia. Utilice la siguiente ficha cuantas veces sea necesario, acorde el número de rubros:
	Rubro 1 (Principal)
	

	Variedad/Cultivar
	

	Cultiva bajo invernadero
	Sí
	
	No
	

	Porta-injerto
	
	

	Origen de las plantas
	Comprada en vivero
	

	
	Producción propia
	

	
	Entregada por el comprador
	

	Superficie (ha)
	Secano
	

	
	Riego
	

	
	Total Superficie
	

	Edad del huerto (años)

	

	Densidad de plantación (N°plantas/ha)
	

	Sistema de conducción
	

	Hace análisis de suelo
	Sí
	

	
	No
	

	Hace análisis foliar
	Sí
	

	
	No
	

	Fertiliza según recomendación técnica
	Sí
	

	
	No
	

	Criterio para determinar momento y volumen de riego
	Tensiómetro
	

	
	Bandeja evapotranspiración
	

	
	Barreno
	

	
	Pala
	

	
	Experiencia
	

	
	Disponibilidad de agua
	

	Estado sanitario general del huerto
	Muy bueno
	

	
	Bueno
	

	
	Regular 
	

	
	Malo
	

	Control de malezas
	Químico
	

	
	Mecánico
	

	
	Sin control
	

	Poda
	No realiza
	

	
	Realiza según recomendación: Sí / No
	

	
	Mes(es) de la poda 
	

	Producción Temporada 2009-2010
	Unidad
	

	
	Cantidad producida
	

	
	Cantidad vendida
	

	
	Cantidad consumida
	

	
	Pérdida
	

	Precio de venta por unidad ($)
	

	Ingresos Temporada 2000-2010 ($)
	

	Costos Temporada 2009-2010 ($)
	Insumos
	

	
	Mano de obra
	

	
	Maquinaria e implementos
	

	
	Otros
	

	
	Total Costos
	

	Margen Bruto Temporada 2000-2010 ($)
	

	% Producción según calidad
	Primera 
	

	
	Segunda 
	

	
	Tercera 
	

	
	Sin información 
	

	Es cultivo orgánico
	Sí 
	

	
	No 
	

	% Venta mercado destino
	Local 
	

	
	Regional 
	

	
	Nacional 
	

	
	Exportación 
	

	% Venta canales de comercialización
	Venta directa 
	

	
	Intermediario 
	

	
	Agroindustria 
	

	
	Mercado Mayorista
	

	
	Supermercado 
	

	
	Feria libre 
	

	
	Almacén 
	

	
	Otro:  
	

	Meses de venta en el año
	E
	F
	M
	A
	M
	J
	J
	A
	S
	O
	N
	D

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


48. Hortalizas.
 Indique los rubros principales en esta categoría de productos. Comenzar con el rubro/especie considerado como principal en la explotación y continuar con los demás rubros en orden decreciente de importancia. Utilice la siguiente ficha cuantas veces sea necesario, acorde el número de rubros:
	Rubro 1 (Principal)
	

	Variedad/Cultivar
	

	Cultiva bajo invernadero
	Sí
	
	No
	

	Origen del almácigo o semilla
	Comprado 
	

	
	Producción propia
	

	
	Entregado por el comprador
	

	Almácigo o semilla 
	Certificado(a) 
	

	
	Corriente
	

	Superficie (ha)
	Secano
	

	
	Riego
	

	
	Total Superficie
	

	Hace análisis de suelo
	Sí
	
	No
	

	Fertiliza según recomendación técnica
	Sí
	
	No
	

	Criterio para determinar momento y volumen de riego 
	Tensiómetro
	

	
	Bandeja evapotranspiración
	

	
	Barreno
	

	
	Pala
	

	
	Experiencia
	

	
	Disponibilidad de agua
	

	Estado sanitario general del cultivo
	Muy bueno
	

	
	Bueno
	

	
	Regular
	

	
	Malo
	

	Control de malezas
	Químico
	

	
	Mecánico ó Manual
	

	
	Sin control
	

	Producción Temporada 2009-2010
	Unidad
	

	
	Cantidad producida
	

	
	Cantidad vendida
	

	
	Cantidad consumida
	

	
	Pérdida
	

	Precio de venta por unidad ($)
	

	Ingresos Temporada 2009-2010 ($)
	

	Costos Temporada 2009-2010 ($)
	Insumos
	

	
	Mano de obra
	

	
	Maquinaria e implementos
	

	
	Otros
	

	
	Total Costos
	

	Margen Bruto Temporada 2009-2010 ($)
	

	% Producción según calidad
	Primera 
	

	
	Segunda 
	

	
	Tercera
	

	
	Sin información 
	

	Es cultivo orgánico
	Sí
	

	
	No
	

	Cultivo hidropónico
	Sí
	

	
	No
	

	% Venta mercado destino
	Local 
	

	
	Regional 
	

	
	Nacional 
	

	
	Exportación 
	

	% Venta canales de comercialización
	Venta directa 
	

	
	Intermediario 
	

	
	Agroindustria 
	

	
	Mercado Mayorista 
	

	
	Supermercado 
	

	
	Feria libre
	

	
	Almacén 
	

	
	Otro:  
	

	Meses de venta en el año
	E
	F
	M
	A
	M
	J
	J
	A
	S
	O
	N
	D

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


49. Flores y ornamentales.
 Indique los rubros principales en esta categoría de productos. Comenzar con el rubro/especie considerado como principal en la explotación y continuar con los demás rubros en orden decreciente de importancia. Utilice la siguiente ficha cuantas veces sea necesario, acorde el número de rubros:
	Rubro 1 (Principal)
	

	Variedad/Cultivar
	

	Origen del propágalo o planta 
	Comprado 
	

	
	Producción propia
	

	
	Entregado por el comprador
	

	Propágulo o planta 
	Certificado
	

	
	Corriente
	

	Superficie (ha)
	Secano
	

	
	Riego
	

	
	Total Superficie 
	

	Hace análisis de suelo
	Sí
	

	
	No
	

	Fertiliza según recomendación técnica
	Sí
	

	
	No
	

	Criterio para determinar momento y volumen de riego
	Tensiómetro
	

	
	Bandeja evapotranspiración
	

	
	Barreno
	

	
	Pala
	

	
	Experiencia
	

	
	Disponibilidad de agua
	

	Estado sanitario general del cultivo
	Muy bueno
	

	
	Bueno
	

	
	Regular
	

	
	Malo
	

	Control de malezas
	Químico
	

	
	Mecánico
	

	
	Sin control
	

	Producción Temporada 2009-2010
	Unidad
	

	
	Cantidad producida
	

	
	Cantidad vendida
	

	
	Cantidad consumida
	

	
	Pérdida
	

	Precio de venta por unidad ($)
	

	Ingresos Temporada 2009-2010 ($)
	

	Costos Temporada 2009-2010 ($)
	Insumos
	

	
	Mano de obra
	

	
	Maquinaria e implementos
	

	
	Otros
	

	
	Total Costos
	

	Margen Bruto Temporada 2009-2010 ($)
	

	% Producción según calidad
	Primera 
	

	
	Segunda
	

	
	Tercera 
	

	
	Sin información 
	

	Se eliminan las plantas con impurezas o con presencia de insectos
	Sí
	

	
	No
	

	Existe una clasificación por largo de varas
	Sí
	

	
	No
	

	Los colores son los adecuados
	Sí
	

	
	No
	

	El producto se lleva a cámara de frío antes de venderlo
	Sí
	

	
	No
	

	Durabilidad de la vara en florero (días) 
	
	

	Cultivo hidropónico
	Sí
	

	
	No
	

	% Venta mercado destino
	Local 
	

	
	Regional 
	

	
	Nacional 
	

	
	Exportación 
	

	% Venta canales de comercialización
	Venta directa 
	

	
	Intermediario  
	

	
	Agroindustria 
	

	
	Mercado Mayorista 
	

	
	Supermercado 
	

	
	Feria libre 
	

	
	Almacén
	

	
	Otro:   
	

	Meses de venta en el año
	E
	F
	M
	A
	M
	J
	J
	A
	S
	O
	N
	D

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


50. Especialidades campesinas y alimentos procesados.
 Indique los rubros principales en esta categoría de productos. Comenzar con el rubro/especie considerado como principal en la explotación y continuar con los demás rubros en orden decreciente de importancia. Utilice la siguiente ficha cuantas veces sea necesario, acorde el número de rubros:
	Producto 1 (Principal)
	

	Rubro de donde proviene la materia prima 
	Cultivos anuales o tradicionales
	
	Frutales y viñas
	

	
	Hortalizas 
	
	Ganadería
	

	
	Apicultura
	
	Productos forestales no madereros
	

	
	Otro: 
	
	

	Fuente energética para los procesos de transformación
	Gas
	

	
	Leña
	

	
	Electricidad
	

	
	Energía solar
	

	
	Otra: 
	

	Tiene Resolución Sanitaria
	Sí
	
	No
	

	Formato de venta (frasco, tarro, tambor, bolsa, etc.)
	

	Producto califica como 
Especialidad Campesina
	Sí
	
	No
	

	Certificaciones 
(BPM, HACCP, etc.)
	Sí
	
	No
	

	Cuenta con
	Control de plagas
	

	
	Tratamiento de residuos
	

	
	Registros de elaboración (temperatura, grados Brix, etc.)
	

	
	Higiene del establecimiento y personal
	

	
	Cadena de frío
	

	
	Construcción y utensilios lavables y lisos
	

	
	Registro SAG (sólo para alcoholes, bebidas alcohólicas y vinagres)
	

	Utiliza
	Etiquetas
	

	
	Código de barras
	

	
	Publicidad
	

	Producción Temporada 2009-2010
	Unidad
	

	
	Cantidad producida
	

	
	Cantidad vendida
	

	
	Cantidad consumida
	

	
	Pérdida
	

	Precio de venta por unidad ($)
	

	Ingresos Temporada 2009-2010 ($)
	

	Costos Temporada 2009-2010 ($)
	Insumos 
	

	
	Mano de obra 
	

	
	Maquinaria e implementos
	

	
	Otros 
	

	
	Total Costos
	

	Margen Bruto Temporada 2009-2010 ($)
	

	Modalidad de venta
	Efectivo
	

	
	Consignación
	

	
	Cheque
	

	
	Convenio
	

	Condiciones de pago
	Contado
	

	
	30 días
	

	
	60 días
	

	
	Más de 60 días
	

	% Producción según calidad
	Primera
	

	
	Segunda
	

	
	Tercera
	

	
	Sin información
	

	Es producto orgánico
	Sí
	

	
	No
	

	% Venta mercado destino
	Local
	

	
	Regional
	

	
	Nacional
	

	
	Exportación
	

	% Venta canales de comercialización
	Venta directa
	

	
	Intermediario 
	

	
	Agroindustria
	

	
	Mercado Mayorista
	

	
	Supermercado
	

	
	Feria libre
	

	
	Almacén
	

	
	Otro: 
	

	Meses de venta en el año
	E
	F
	M
	A
	M
	J
	J
	A
	S
	O
	N
	D

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


51. Productos Apícolas.
 Indique los rubros principales en esta categoría de productos. Comenzar con el rubro/especie considerado como principal en la explotación y continuar con los demás rubros en orden decreciente de importancia. Utilice la siguiente ficha cuantas veces sea necesario, acorde el número de rubros:

	N° de apiarios
	N° total colmenas
	N° colmenas cajón rústico
	N° colmenas cajón moderno
	Realiza declaración anual de existencia ante el (SAG)
	Registro RAMEX


	
	
	
	
	Sí
	No
	Sí
	No


	Producto 1 (Principal)
	

	Producción (en Kg) 
	Cantidad producida/año 
	

	
	Cantidad vendida/año
	

	
	Cantidad consumida
	

	
	Pérdida
	

	Precio de venta por Kg ($)
	

	Ingresos ($)
	

	Costos ($)
	Insumos
	

	
	Mano de obra 
	

	
	Maquinaria e implementos 
	

	
	Otros 
	

	
	Total Costos
	

	Margen Bruto ($)
	

	Producción promedio por colmena (Kg)
	

	Total muerte colmenas
	Salida invierno
	

	
	Post cosecha
	

	Uso de:
	Antibióticos
	

	
	Acaricidas
	

	
	Fungicidas
	

	Origen de la reina:
	Autoreposición
	

	
	Compra en lugar certificado
	

	
	Otro: 
	

	Presencia de enfermedades
	Sí
	

	
	No
	

	Realiza transhumancia
	Sí
	

	
	No
	

	Formato de Venta
	Granel
	

	
	Tambor
	

	
	Envasado
	

	
	Otro
	

	Diferenciación de productos por:
	Orgánica
	

	
	Monofloral
	

	
	Otro
	

	% Venta mercado destino
	Local
	

	
	Regional
	

	
	Nacional
	

	
	Exportación
	


	% Venta canales de comercialización
	Venta directa a consumidor
	

	
	Intermediario 
	

	
	Exportadora
	

	
	Supermercado
	

	
	Feria libre
	

	
	Almacén
	

	
	Otro:
	

	Meses de venta en el año
	E
	F
	M
	A
	M
	J
	J
	A
	S
	O
	N
	D

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


52. Turismo Rural.
 Indique los rubros principales en esta categoría de productos. Comenzar con el rubro/servicio considerado como principal en la explotación y continuar con los demás servicios en orden decreciente de importancia. Utilice la siguiente ficha cuantas veces sea necesario, acorde el número de servicios prestados:
	Servicio 1 (Principal)
	

	Experiencia anterior en turismo rural
	Sí 
	

	
	No
	

	
	N° años
	

	Cantidad total de turistas al año
	

	Cantidad turistas


	Origen del turista:
	2007
	2008
	2009

	
	Local
	
	
	

	
	Regional
	
	
	

	
	Nacional
	
	
	

	
	Extranjero
	
	
	

	
	TOTAL
	
	
	

	

	Modalidad de turismo rural que desarrolla:
	

	Ecoturismo (observación de flora y fauna, safaris fotográficos)
	

	Turismo cultural (shows folklóricos y destreza campesina)
	

	Agroturismo (participación en tareas rurales: arreos, esquila, inseminación, ordeñe, huerta, siembra, cosecha, elaboración de productos artesanales, entre otras)
	

	Turismo aventura o deportivo (cabalgatas, caminatas, paseos en carruajes o vehículos, juegos tradicionales, deportes acuáticos, natación y baños en ríos o lagunas, caza y montañismo, entre otros)
	

	Otro (indique cuál)
	

	

	Modalidad de producción
	

	Planificación del turismo:
	

	Dispone de un inventario de los recursos donde desarrolla el turismo
	Sí
	
	No
	

	Evalúa los impactos negativos de la actividad
	Sí
	
	No
	

	Aplica medidas de control de los efectos negativos
	Sí
	
	No
	

	Zonifica el territorio para su uso turístico
	Sí
	
	No
	

	El productor produce directamente todos los servicios
	Sí
	
	No
	

	El productor produce directamente algunos servicios y el resto los subcontrata o coordina
	Sí
	
	No
	

	Los servicios son parte de un proyecto individual
	Sí
	
	No
	

	Los servicios son parte de un proyecto asociativo no comunitario
	Sí
	
	No
	

	Los servicios son parte de un proyecto comunitario
	Sí
	
	No
	

	Contempla capacitación permanente para realizar sus actividades
	Sí
	
	No
	

	Contempla capacitación esporádica para realizar sus actividades
	Sí
	
	No
	

	No contempla capacitación para realizar sus actividades
	

	Promueve sus servicios
	Sí
	
	No
	

	Dispone de sistema de reserva
	Sí
	
	No
	

	Dispone de convenios con entidades o instituciones
	Sí
	
	No
	

	Dispone de diferentes medios de pago
	Sí
	
	No
	

	Dispone de algún sistema de calidad para sus productos o servicios
	Sí
	
	No
	

	Servicios ofrecidos por año:
	N° o cantidad vendida
	Costo total ($)
	Ingreso total ($)

	Alojamiento en cabaña, casa, camping
	
	
	

	Gastronomía
	
	
	

	Venta de productos agropecuarios y artesanías
	
	
	

	Visitas guiadas
	
	
	

	Margen bruto del servicio ($)
	
	
	

	Perspectiva de crecimiento del negocio
	Buena
	

	
	Regular
	

	
	Mala
	

	Meses de venta en el año
	E
	F
	M
	A
	M
	J
	J
	A
	S
	O
	N
	D

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


53. Ganadería y Avícola.
 Indique las especies principales en esta categoría de productos. Comenzar con la especie considerada como principal en la explotación y continuar con las demás especies en orden decreciente de importancia. Utilice la siguiente ficha cuantas veces sea necesario, acorde el número de especies que maneje:
	Especie   Principal
	N° cabezas totales
	Raza

	Bovino leche
	
	

	Bovino carne
	
	

	Caprino leche
	
	

	Caprino carne
	
	

	Ovino carne
	
	

	Ovino leche
	
	

	Ovino lana
	
	

	Aves 1
	
	

	Aves 2
	
	

	Aves 3
	
	

	Otro: 
	
	

	N° de vientres
	

	Carga animal (Unidades Animal/ha)
	

	Uso de cerco eléctrico
	Sí
	
	No
	

	Uso de sales minerales
	Sí
	
	No
	

	Realiza mejoramiento genético
	Sí
	
	No
	

	Para ganado de carne
	Peso promedio al encaste (Kg) 
	

	
	Edad promedio al encaste (años) 
	

	
	% Fertilidad (preñadas/cubiertas)
	

	
	% Pariciones
	

	
	% Prolificidad (ovinos)
	

	
	% Mortalidad perinatal
	

	
	% Destete
	

	
	Peso promedio nacimiento
	

	
	Peso promedio destete 
	

	
	Peso mínimo de ternero a la venta (Kg)
	

	Para ganado de leche
	Período de encaste (meses del año)
	

	
	N° de hembras al encaste
	

	
	N° de hembras cubiertas 
	

	
	% de hembras cubiertas
	

	
	N° de hembras preñadas
	

	
	Lapso parto-preñez (meses)
	

	
	Lapso interparto (meses) 
	

	
	N° de hembras al parto
	

	
	N° de hembras paridas con cría viva 
	

	
	N° de terneros(as) al destete 
	

	
	Producción anual de leche (litros)
	

	
	Hembras en ordeña (cabezas) 
	

	
	Litros por hembras- masa
	

	
	Litros por hembras-ordeña
	

	
	Litros por hectárea 
	

	Para aves
	N° de hembras
	

	
	N° de machos
	

	
	Nº huevos por hembra
	

	Realiza desparasitaciones
	Sí
	

	
	No 
	

	
	Calendario (meses del año)
	

	Realiza control y erradicación de parásitos externos
	Sí
	

	
	No
	

	Presencia de enfermedades
	Sí
	

	
	No
	

	Estado sanitario general del plantel
	Muy bueno
	

	
	Bueno
	

	
	Regular 
	

	
	Malo
	


Productos de la  especie principal.
 Utilice la siguiente ficha cuantas veces sea necesario, acorde el número de productos que maneje:
	Producto 1 (principal)
	

	Producción 


	Unidad 
	

	
	Cantidad producida
	

	
	Cantidad vendida
	

	
	Cantidad consumida
	

	
	Pérdida
	

	Precio de venta por unidad ($)
	

	Ingresos ($)
	

	Costos ($)
	Insumos 
	

	
	Mano de obra
	

	
	Maquinaria e implementos
	

	
	Otros
	

	
	Total Costos
	

	Margen Bruto ($)
	

	Formato de Venta
	En pie
	

	
	Canal
	

	
	Corte
	

	
	Congelado o frío
	

	% Venta mercado destino
	Local
	

	
	Regional
	

	
	Nacional
	

	
	Exportación
	

	% Venta canales de comercialización
	Venta directa
	

	
	Intermediario o corredor
	

	
	Agroindustria
	

	
	Mercado Mayorista
	

	
	Supermercado
	

	
	Carnicería
	

	
	Almacén
	

	
	Otro: 
	

	Meses de venta en el año
	E
	F
	M
	A
	M
	J
	J
	A
	S
	O
	N
	D

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


54. Forrajeras o Praderas Artificiales.
 Indique las especies o mezclas principales en esta categoría de productos. Comenzar con la especie o mezcla considerada como principal en la explotación y continuar con las demás especies en orden decreciente de importancia. Utilice la siguiente ficha cuantas veces sea necesario, acorde el número de especies o mezclas que maneje:
	Pradera natural (Sí/ No)
	
	Pradera artificial (Sí/ No)
	

	Especie o Mezcla 1 (Principal)
	

	Fecha de siembra (meses del año)
	

	Tipo de siembra
	Manual
	

	
	Máquina tiro animal
	

	
	Máquina tractor
	

	
	Otra
	

	Superficie sembrada (ha)
	

	Destino 
	Fardos
	

	
	Pastoreo
	

	
	Ensilado
	

	
	Otro
	

	Fecha cosecha (meses del año)
	

	Producción
	Nº fardos
	

	
	
	

	
	Kilos materia seca por fardos
	

	
	Período pastoreo (meses del año)
	

	
	Metros cúbicos de silos
	

	
	Otro
	

	Destino Producción
	% Venta
	

	
	% Consumo
	

	
	% Pérdida
	

	Unidad de producción
	

	Cantidad producida
	

	Precio de venta por unidad ($)
	

	Ingresos ($)
	

	Costos ($)
	Insumos
	

	
	Mano de obra
	

	
	Maquinaria e implementos
	

	
	Otros
	

	
	Total Costos 
	

	Margen Bruto ($)
	

	% Venta canales de comercialización
	Venta directa
	

	
	Intermediario
	

	
	Centro de acopio
	

	
	Feria comunal
	

	
	Otra feria
	

	
	Molino
	

	
	Otro:
	


55. Productos Forestales No Madereros.
 Indique los productos principales en esta categoría. Comenzar con el producto considerado como principal en la explotación y continuar con los demás productos en orden decreciente de importancia. Utilice la siguiente ficha cuantas veces sea necesario, acorde el número de productos que maneje:
	Producto 1 (Principal)
	

	Volumen de producción 


	Unidad
	

	
	Cantidad producida
	

	
	Cantidad vendida
	

	Precio de venta por unidad ($)
	

	Ingresos ($)
	

	Costos($)
	Insumos 
	

	
	Mano de obra 
	

	
	Maquinaria e implementos
	

	
	Otros 
	

	
	Total Costos
	

	Margen Bruto ($)
	

	% Producción según calidad
	Primera
	

	
	Segunda
	

	
	Tercera
	

	
	Sin información
	

	% Venta mercado destino
	Local
	

	
	Regional
	

	
	Nacional
	

	
	Exportación
	

	% Venta canales de comercialización
	Venta directa
	

	
	Intermediario 
	

	
	Agroindustria
	

	
	Mercado Mayorista
	

	
	Supermercado
	

	
	Feria libre
	

	
	Almacén
	

	
	Otro: 
	

	Meses de venta en el año
	E
	F
	M
	A
	M
	J
	J
	A
	S
	O
	N
	D

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	


56. Plantaciones Forestales.
 Indique los productos principales en esta categoría. Comenzar con el producto considerado como principal en la explotación y continuar con los demás productos en orden decreciente de importancia. Utilice la siguiente ficha cuantas veces sea necesario, acorde el número de productos que maneje:
	Especie 1 (principal)
	

	Producto
	Metro ruma
	

	
	Leña
	

	
	Carbón
	

	
	Madera
	

	
	Otros
	

	Producción
	
	

	Unidad
	
	

	Precio por unidad ($)
	
	

	% Venta canales de comercialización
	Venta directa
	

	
	Intermediario
	

	
	Otro:
	


57. Artesanía. Indique los productos principales en esta categoría. Comenzar con el producto considerado como principal en la explotación y continuar con los demás productos en orden decreciente de importancia. Utilice la siguiente ficha cuantas veces sea necesario, acorde el número de productos que maneje:
	Producto 1 (Principal)
	

	Volumen de producción anual
	Unidad
	

	
	Cantidad producida
	

	
	Cantidad vendida
	

	Precio de venta por unidad ($)
	

	Ingresos ($)
	

	Costos ($)
	Insumos
	

	
	Mano de obra
	

	
	Maquinaria e implementos
	

	
	Otros
	

	
	Total Costos
	

	Margen Bruto ($)
	

	Origen materia prima (%)
	Recolección
	

	
	Compra
	

	
	Produce
	

	% Venta mercado destino
	Local
	

	
	Regional
	

	
	Nacional
	

	
	Exportación
	

	% Venta canales de comercialización
	Venta directa
	

	
	Intermediario 
	

	
	Otro: 
	

	Meses de venta en el año
	E
	F
	M
	A
	M
	J
	J
	A
	S
	O
	N

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


58. Pesca Artesanal y Acuicultura. Indique los rubros principales en esta categoría de productos por gran categoría de especies: Algas,
 Peces,
 Moluscos,
 Crustáceos,
 Otros.
 Comenzar con el rubro/especie considerado como principal en la explotación y continuar con los demás rubros en orden decreciente de importancia. Utilice la siguiente ficha cuantas veces sea necesario, acorde el número de rubros:

	Producto 1 (Principal)
	

	Nombre de la organización o de la entidad jurídica que posee la Concesión Marítima de Caleta Pesquera Artesanal o Concesión Acuícola
	

	Número de registro legal
	

	Número de socios (as)
 según RPA

	

	Número de embarcaciones, según RPA
	

	Pesquería que explota
	Pelágicas de la zona norte
	

	
	Pelágicas de la zona centro sur
	

	
	Demersales de la zona centro sur
	

	
	Demersales de gran profundidad
	

	
	Transzonales
	

	
	Altamente migratorias
	

	
	Bentónicas
	

	Tipo de pescador artesanal
	Mariscador
	

	
	Alguero
	

	
	Pescador
	

	
	Armador artesanal
	

	Tipo de embarcación artesanal
	Bote remo
	

	
	Bote motor
	

	
	Lancha
	

	Arte de pesca
	Espinel
	

	
	Arrastre
	

	
	Cerco
	

	Cuota autorizada por Subsecretaria de Pesca
	Año 2008
	

	
	Año 2009
	

	
	Año 2010
	

	Nombre del Área de Manejo y Explotación de Recursos Bentónicos

	

	Infraestructura disponible en el lugar
	Muelle/Malecón/Pontón o rampa de atraque
	

	
	Rampa de varado
	

	
	Áreas cubiertas (incluye cobertizos, o sombreaderos)
	

	
	Explanada (incluye: carpeta con material asfáltico, muros perimetrales de protección marítimo o terrestre, en el caso de requerirse, acceso vehicular)
	

	
	Servicios Básicos (incluye servicios higiénicos, alcantarillado, energía eléctrica, control de acceso y área destinada a estacionamientos)
	

	
	Pañoles o bodegas
	

	
	Oficina de administración
	

	Producción (en Kg) 
	Desembarque/año

	

	
	Cantidad vendida/año
	

	
	Cantidad consumida
	

	
	Pérdida
	

	Precio de venta por Kg ($)
	

	Servicios que se prestan en la caleta
	Venta de alimentos
	

	
	Arriendo de equipos
	

	
	Venta de combustible
	

	Ingresos ($)
	

	Costos ($)
	Insumos
	

	
	Mano de obra 
	

	
	Equipos e implementos 
	

	
	Otros (patentes, derechos, etc.)
	

	
	Total Costos
	

	Margen Bruto ($)
	

	Producción promedio (Kg)
	

	Posee permiso sanitario para venta de sus productos
	Sí
	
	No
	
	

	Formato de Venta
	Fresco
	

	
	Congelado
	

	
	Envasado
	

	
	Otro
	

	% Venta mercado destino
	Local
	

	
	Regional
	

	
	Nacional
	

	
	Exportación
	

	% Venta canales de comercialización
	Intermediario
	

	
	Exportadora
	

	
	Supermercado
	

	
	Feria libre
	

	
	Pescadería
	

	
	Caleta (venta directa a consumidor)
	

	
	Otro: 
	

	Meses de venta en el año
	E
	F
	M
	A
	M
	J
	J
	A
	S
	O
	N
	D

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Gestión de la Unidad Productiva

59. ¿Dispone usted de alguno de los siguientes tipos de registros?

	Registro de siembra/plantación/trasplante
	

	Registro de producción y rendimientos
	

	Registro de gastos
	

	Registro de labores
	

	Registro de aplicación de insumos para sanidad de plantas/animales
	

	Registro de ventas
	


60. Producto vinculado al territorio y tradiciones:

	¿El (los) producto(s) que comercializa está(n) asociado(s) a una zona geográfica única y específica (localidad, comuna, provincia o región), que le otorgue características particulares en su calidad o lo diferencia objetivamente de otros productos similares? (Potencial para indicación geográfica o denominación de origen)
	Sí
	

	
	No
	

	¿Existen prácticas de producción con un componente cultural y de tradición que le otorgan características únicas y distintivas al producto?
	Sí
	

	
	No
	


Precio
	61. ¿Quién fija el precio de venta de sus productos? 
	Productor (usted)
	

	
	Intermediario 
	

	
	Comprador final
	

	
	Otro:
	

	62. ¿Aplica distintos precios según la calidad del producto?
	Sí
	

	63. 
	No
	

	64. Criterios utilizados para la fijación del precio. Seleccione lo que corresponda
	Costos de producción
	

	
	Costos de distribución
	

	
	Precio de competidores
	

	
	Utilidad esperada
	


Promoción
	65. ¿Utiliza algún medio para dar a conocer su producto?
	Sí
	
	No
	


	66. Cuáles son los medios utilizados por usted para dar a conocer su producto
	Contacto directo con compradores
	

	
	Letreros  
	

	
	Recomendación de persona a persona
	

	
	Volantes, folletos, afiches, papelería.
	

	
	Presencia en punto de venta
	

	
	Radio, TV
	

	
	Avisos en diarios y/o revistas
	

	
	Internet 
	

	
	Otros: ___________________
	


Distribución
	67. Cómo hace llegar el producto a los consumidores finales
	Venta en predio 
	

	
	Venta en dependencias del comprador
	

	
	A través de intermediarios informales
	

	
	A través de intermediarios formales
	

	
	En ferias, mercados, supermercados
	

	
	Se entrega a la agroindustria
	

	
	Otros: 
	

	68. Realiza bodegaje del producto previo a la venta
	Sí
	

	69. 
	No
	

	70. Bodega
	Propia
	

	
	De un tercero
	

	
	Otra: 
	


D) CAPITAL SOCIAL E INSTITUCIONAL PARA EL DESARROLLO PRODUCTIVO
Desarrollo del capital social
	71. ¿Usted es miembro de algún tipo de organización? (marque con “X” lo que corresponda)
	Sí
	No

	Organización de base
	
	

	Organización de voluntarios y de servicio social
	
	

	Organización vecinal
	
	

	Organización con fines deportivos
	
	

	Organización para la producción
	
	

	Organización para la comercialización
	
	

	Otra: 
	
	


	72. Indique el grado de formalización de las organizaciones en las que señaló usted participa: (marque con “X” lo que corresponda)
	Informal
	Protocolizada oficialmente

	Organización de base
	
	

	Organización de voluntarios y de servicio social
	
	

	Organización vecinal
	
	

	Organización con fines deportivos
	
	

	Organización para la producción
	
	

	Organización para la comercialización
	
	

	Otra: _____________
	
	


	73. Si usted señaló en Preg. 65 que es miembro de alguna organización para la producción o para la comercialización, señale la figura bajo la cual está constituida 
	Marque con “X” lo que corresponda

	Cooperativa
	

	Sociedad comercial
	

	Asociación Gremial
	

	Comité productivo
	

	Comité donde se intercambian buenas prácticas productivas
	

	Red de productores
	

	Asociación de regantes
	

	Otra: _____________
	


74. Identifique en cuál(es) organización(es) productiva o comercial participa usted como miembro:

	Nombre organización
	Cobertura
	Nº miembros
	Desde cuándo participa (Nº años)
	¿Ocupa algún cargo en esta organización?

	
	
	
	
	(Sí / No)
	¿Cuál?

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


	75. ¿Alguna de estas organizaciones ha realizado acuerdos, formales o informales, con otras organizaciones destinados a potenciar o mejorar su actividad productiva o negocio?

	a. Sí  (marque con una “X”)
	
	(pase a pregunta 71)

	b. No  (marque con una “X”)
	
	(pase a pregunta 72)


	76.  ¿Ha realizado acuerdos con alguna organización destinado a mejorar su actividad productiva o negocio? (marque con “X”)
	Sí
	
	No
	


Si señaló “Sí”, pase a la pregunta siguiente. Si señaló “No” pase a la pregunta 72.

77. ¿Qué tipo de acuerdos son éstos? Marque con una “X” la(s) alternativa(s) que corresponda(n):

	Nombre de la organización
	Tipo de acuerdo
	

	
	Compartir maquinaria
	

	
	Compartir animales
	

	
	Compartir terreno
	

	
	Compartir agua para regadío
	

	
	Compra conjunta de insumos
	

	
	Venta conjunta de productos
	

	
	Precio de venta
	

	
	Otro (anote cuál)
	


Desarrollo del capital institucional
78. ¿Ha tenido contacto con alguna institución pública para solicitar algún servicio para el desarrollo productivo o comercial, como asistencia técnica, capacitación, apoyo financiero, u otro?

	a. No: (marque con una “X”)
	


	b. Sí: (marque con una “X”)
	

	…con las siguientes:
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


79. ¿Ha recibido antes algún servicio (asistencia técnica, capacitación, apoyo financiero, u otro) de alguna de las instituciones señaladas en la pregunta 72.b?
	a. Sí
	Nombre de la institución
	Servicio recibido

	
	
	

	
	
	

	
	
	


	b. No: (marque con una “X”)
	
	(siga con la pregunta 71.c)


	c. En caso que NO ha recibido antes algún servicio ¿ha solicitado o postulado a algún servicio durante este año?
	Sí
	
	No
	

	d. Si respondió “Sí” ¿Qué ha ocurrido? (marque con una “X”)

	Aún no he sido contactado
	

	Sólo he sido contactado
	

	He sido contactado y visitado y se me han ofrecido determinados servicios
	

	Ya tengo un plan de acción formalizado con la institución
	


� Si posee más de uno, debe identificarse como “Predio 1” a aquel que participará en el PMDT.


� Tipo de tenencia: Propia con título inscrito, propia con título irregular, recibido en goce o regalía (por ej. sucesión), tomado en arriendo, recibido en mediería, que le ha sido cedido formalmente (por ej. comodato), que le ha sido cedido informalmente, que ha ocupado, comunidad agrícola, otra.


� Hectáreas físicas, metros cuadrados, Km. cuadrados, etc.


� Corresponde a toda la superficie que controla el usuario, bajo cualquier régimen de tenencia, independientemente que esté ubicada dentro o fuera de la localidad en que tiene la unidad productiva principal.


� En el caso que se trate de un Predio agrícola.


� Hectáreas de Riego Básico: Superficie equivalente a la potencialidad de producción de una hectárea física, regada de clase I de capacidad de uso, del Valle del Río Maipo. Para determinar el total de hectáreas de Riego Básico de cada productor, se deberá multiplicar el total de hectáreas físicas que tenga o posea por los diferentes coeficientes de conversión que corresponda, según la “Tabla de Equivalencia de Hectáreas Física a Hectáreas de Riego Básico” que señala la Ley Orgánica 18.910 de INDAP.


� Si la actividad es pesquera o acuicultura.


� Si la actividad es minería.


� Las coordenadas geo-referenciales (SIG) del predio deben medirse con equipo GPS debidamente calibrado.


� Se refiere al grupo que incluye los rubros de cultivos anuales e industriales. Incluye Achicoria industrial, alforfón o trigo sarraceno, arroz, algodón, amaranto, anís, arveja (grano seco), avena (grano seco), cafeto, cáñamo, cártamo, cebada, cedrón, cervecera, cebada forrajera (grano seco), centeno (grano seco), chícharo,  clavelón o Marigold, curagüilla (rama), formio o sisal, higuerilla o ricino, hinojo, garbanzo, jojoba, lavanda,  lenteja, linaza (grano), lino (fibra), lupino amargo, lupino australiano, lupino dulce (grano seco), maíz (grano seco), mandioca, maní, manzanilla, maravilla, menta, ñame, oblón o lúpulo, otras chacras, otras plantas aromáticas permanentes cultivadas, otras plantas medicinales permanentes cultivadas, otros cereales, otros industriales, papa, piretro, plantas aromáticas anuales cultivadas, plantas medicinales anuales cultivadas, poroto consumo interno, poroto de exportación, quínoa, raps (canola), remolacha azucarera, soya o poroto soya, tabaco, tomate industrial, topinambur, toronjil, trigo blanco, trigo candeal, triticale (grano seco).


� Se refiere a la unidad de medida seleccionada para el producto obtenido. Por ejemplo, kilogramo, tonelada, litros, unidades, docenas, otros. 


� Se refiere al precio promedio unitario, sin incluir el  IVA,  al cual se vendió la mayor parte de la producción.


� Incluye fertilizantes, pesticidas, abonos, agroquímicos en general, semillas, plantas, almácigos, alimento para ganado, otros.


� Incluye el costo valorizado de las labores realizadas para el rubro en cuestión.


� Incluye uso valorizado de horas de maquinaria, así como el de herramientas e implementos utilizados en el rubro en cuestión.


� Se refiere al grupo de rubros de frutales mayores y menores. Incluye Almendro, arándana o cranberry, arándano, avellano europeo, caqui, castaño europeo, castaño japonés, cerezo, chirimoyo, ciruelo europeo (deshidratado), ciruelo japonés, clementina, cocotero, damasco, duraznero consumo fresco, duraznero tipo conservero, feijoa, frambuesa, frutilla, granado, grosella, guayabo, guindo agrio, haia, higuera, huerto casero, kiwi, lima, limón sutil o limón de pica, limonero, logan berries, lúcuma, macadamia, mandarina, mango, manzano rojo, manzano verde, maracuyá, membrillo, moras cultivadas, murta o murtilla, naranjo, nectarino (duraznos pelados), níspero, nogal, olivo, otros frutales, palma datilera, palto, papayo, pecana, peral asiático, peral europeo, piña, pistacho, plátano, pluots (plumcot), pomelo, rosa mosqueta, sanddorn, tangüelo, tangerina, tumbo, tuna, uva de mesa, uva blanca vinífera fina, uva blanca vinífera corriente, uva tinta vinífera fina, uva tinta vinífera corriente, uva pisquera, zarzaparrilla.


� Si existen distintas edades dentro del predio, indicar la más representativa o el promedio.


� Incluye Acelga, achicoria, ají, ajo, albahaca, alcachofa, alcaparra, alcayota, apio, apio de papa, arveja verde, berenjena, berro, betarraga, brócoli, camote, cebolla de guarda, cebolla temprana, chalota, champignon, choclo, ciboulette, cilantro, coliflor, comino, endibia, espárrago, espinaca, haba, hortalizas miniatura (baby), huerta casera, lechuga, melón, orégano, otras hortalizas, palmito, pepino de ensalada, pepino dulce, perejil, pimiento, poroto granado, poroto verde, puerro, rabanito, rábano o nabo, radicchio, repollito de Bruselas, repollo, rúcula, ruibarbo, salvia, sandía, tomate consumo fresco, zanahoria, zapallo italiano, zapallo temprano y de guarda.


� Se refiere al grupo de rubros de flores de corte y plantas ornamentales y todas las especies de plantas ornamentales. Incluye Alelí, aliso, amapola, amarantho, ave del paraíso, alstroemeria, cactus, calas, centáurea, chamelancium (wax flowers), ciclaman, cineraria, clavel, coleus, dalia, espuela, estatice, flox, fresia, geranio, gipsofilia, heliotropo,  ilusión, lisianthus, maravilla, maule, otras flores, otras plantas ornamentales, pensamiento, protea, ranúnculo, rosa, safari subset (Leucadendron sp.), salvia, siempreviva, violetas, zinnia.


� Especialidades Campesinas: Alimentos de origen campesino (procesados o frescos), con algún nivel de diferenciación por origen o variedad, reconocidos por los consumidores como “delicatesen”. Incluye: Mermeladas y conservas, confites, chocolates y galletas, aceites y vinagres, vinos y licores, cereales, lácteos, productos apícolas, semillas y frutos secos, huevos, deshidratados, carnes y cecinas, condimentos y pastas, otros.


� Incluye miel, propóleo, jalea real, polen y servicios apícolas (polinización, asesorías, genética, venta insumos).


� Indicar si el apicultor está inscrito en el Registro de Apicultores de Miel de Exportación (RAMEX) del Servicio Agrícola y Ganadero (SAG).


�Según INDAP corresponde a cualquier actividad turística o de esparcimiento que se desarrolle en el medio rural y área naturales, compatibles con el desarrollo sostenible, Se tipifican en: Ecoturismo, Turismo cultural, Agroturismo, Turismo aventura o deportivo.


� Incluye bovino, ovino, caprino, porcino, broiler, ponedoras, gansos, patos, pavos, codornices, otros.


� Incluye carne, cuero, charqui, hueso, huevos, lana, leche, guano, otros productos animales, plumas.


� Alfalfa, agropiron, arveja forrajera o vicia, arvejilla, atriplex nomularia, atriplex repanda, atriplex semibacata, ballica anual, ballica inglesa o perenne, betarraga forrajera, cebada forrajera, centeno forrajero, col forrajera, falaris, festuca, fromental, haba forrajera, hualputra, nabo forrajero, lotera o alfalfa chilota, pasto canario, pasto miel, pasto ovillo, pimpinela, otras forrajeras, pasto sudán o sorgo, tagasaste, topinambur, trébol alejandrino, trébol blanco, trébol encarnado, trébol ladino, trébol subterráneo, zanahoria forrajera, zapallo forrajero.


� Frutos rosa mosqueta, hongos Boletus (Suillus luteus), musgos sin información de especie, hongos (Lactarius deliciosus), hongos (Morchella conica), hongos sin información, corteza quillay, hierba manzanilla, hojas de boldo, otros productos quillay, mimbre, otros productos rosa mosqueta, plantas de palma, hojas cedrón, hojas crataegus, hojas sin información, hojas rosa mosqueta, hierba de san juan, semillas rosa mosqueta, semillas eucalipto, semillas pino radiata, cañas coligüe o bambú, hojas helecho, frutos avellano, frutos de palma, otros productos no madereros, hojas de eucalipto, hojas zarzamora, corteza de boldo, hojas avellano, otras materias vegetales, otros productos de boldo, otras hierbas, otros productos manzanilla, otros frutos, otros productos copihue, aceites esenciales avellano, aceites esenciales eucalipto, aceites esenciales pino radiata, aceites esenciales rosa mosqueta, extractos quillay.


� Pino, eucaliptus, aromo, castaño, álamo, quillay, espino, algarrobo, acacia, otro.


� Carola, chasca, chascón o huiro negro, chicorea de mar, cochayuyo, huiro, huiro palo, lechuguilla, liquen gomoso, luche, luga cuchara o corta, luga negra o crespa, luga-luga, luga-roja, pelillo.


� Agujilla, albacora o pez espada, anchoveta, anguila, apañado, atún aleta amarilla, atún ojos grandes, ayanque, azulejo, bacaladillo o mote, bacalao de profundidad, besugo, blanquillo, bonito, breca o bilagay, brotula, caballa, cabinza, cabrilla, cabrilla común, cachurreta, canque, chancharro, cochinilla, cojinoba del norte, cojinoba del sur, congrio colorado, congrio dorado, congrio negro, corvina, dorado de altura, huaiquil o corvinilla, jerguilla, jurel, konso, lenguado, lisa, machuelo o tritre, matahuira, merluza común, merluza de cola, merluza del sur o austral, nanue, pampanito, pejegallo, pejeperro, pejerrey de mar, pescado no clasificado, poo po, raya negra, raya volantín, reineta, remoremo, róbalo, rococó, rollizo, roncacho, sardina austral, sardina común, sardina española, sargo, sierra, tiburón o marrajo, tollo, tomoyo, vidriola, palometa, dorado o toremo, vieja o mulata.


� Almeja, caracol locate, caracol palo palo, caracol picuyo, caracol piquilhue, caracol tegula, caracol trophon, caracol trumulco, chitón o apretador, chocha, cholga, chorito, choro, culengue, huepo o navaja de mar, jibia o calamar rojo, juliana o tawera, lapa, lapa negra, lapa reina, lapa rosada, loco, macha, navajuela, ostra chilena, pulpo, taquilla, tumbao.


� Camarón de roca, camarón nailon, cangrejo dorado de J. Fernández, cangrejo o panchote, centolla, centollón, gamba, jaiba, jaiba limón, jaiba mármola, jaiba mora, jaiba patuda, jaiba peluda o pachona, jaiba reina, jaiba remadora, langosta de J. Fernández, langostino amarillo, langostino colorado, picoroco.


� Erizo, pepino de mar, piure.


� Adjuntar listado de los(as) socios(as) con su RUT y número de registro según el Registro Nacional de Pescadores Artesanales (RPA).


� Es la nómina de pescadores, pescadoras y embarcaciones habilitadas para realizar actividades de pesca artesanal que administra el Servicio Nacional de Pesca (SERNAPESCA). El Registro se estructura mediante inscripciones regionales y éstas corresponden a la identificación del pescador, su categoría y la pesquería en la cual efectuará sus actividades extractivas.


� Corresponde a una porción de playa, rocas y fondos en la cual una organización de pescadores artesanales puede explotar racionalmente los recursos bentónicos existentes en beneficio directo de sus asociados. Son zonas geográficas bien delimitadas que son entregadas a través de un Convenio de Uso suscrito entre una organización de pescadores artesanales legalmente constituida y  el Servicio Nacional de Pesca.


� Desembarque por especie acreditada por el Servicio Nacional de Pesca.
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